
上海邦邦机器人 项目介绍

一、公司概况

上海邦邦机器人有限公司（简称"邦邦机器人"）是一家专注于康复机器人与智能辅助移动设备的科技

企业，成立于2016年，创始人李建国。公司致力于为行动不便人群（如轮椅使用者、下肢功能障碍者、

老年人）提供智能代步与康复训练产品，代表产品为"邦邦智能代步车"（可变形、可站立的电动代步/康

复设备）。公司总部位于上海，业务面向康复医疗、养老与残障辅助场景，属康复机器人/辅助技术赛道

，以消费级与医疗级兼顾的产品定位服务行动障碍人群。

二、核心科学与技术（核心业务）

邦邦机器人的核心技术为智能移动底盘、可变形机构与姿态控制，结合传感器与电机控制实现代步

、站立支撑与一定的康复训练功能。其产品通过可升降/可变形的结构，帮助使用者从坐姿转变为站立或

接近站立的姿态，兼顾移动、社交与康复需求。技术涉及机电一体化、运动控制、电池与安全技术（防

倾覆、制动），并可能融合智能导航与人机交互。公司核心业务逻辑是用智能硬件提升行动障碍人群的

移动自主性与生活质量，以"可站立"差异化传统轮椅，解决长期坐轮椅带来的压疮、循环与社交障碍问题

。

三、主要产品与管线

公司主力产品为邦邦智能代步车（多型号，覆盖不同承重、续航与功能配置），具备可站立、可变

形、电动驱动等特性，并可能配套康复训练模式。在研/拓展方向包括更智能化的导航避障、远程监护、

以及面向不同障碍程度人群的细分产品。具体产品型号与注册（如医疗器械分类）以公司最新披露为准

（公开资料未完整披露全部细节）。产品兼顾个人消费（自购）与机构（养老机构、康复科）采购，渠

道二元化增强抗风险能力。

四、适应症与疾病背景

邦邦机器人的产品服务于下肢功能障碍、脊髓损伤、脑卒中后遗症、骨关节疾病及老年行动不便人

群。中国老龄化加深与脑卒中、骨折等导致的行动障碍患者众多，康复与辅助移动是刚需。传统轮椅在

站立、社交、防压疮等方面存在局限，可站立代步设备有助于改善循环、骨骼健康与心理状态。康复机

器人亦契合国家康复医疗体系建设的政策导向。随着长护险试点扩大与康复意识提升，辅助移动设备的

支付与需求同步改善。

五、竞争格局

康复机器人/智能辅具赛道参与者包括傅利叶智能、程天科技、大艾机器人、司羿智能等（侧重康复

训练机器人），以及邦邦等聚焦智能代步/站立设备的企业。竞争焦点为产品可靠性、安全性、价格与用

户体验。邦邦的差异化在于"可站立代步+康复"结合的消费级定位，但需直面传统轮椅的成本竞争与康复

机器人的专业竞争。支付端（医保/长护险覆盖）是规模化关键变量，消费级自购则受用户购买力与认知

影响。

六、团队与平台

邦邦机器人由李建国创立，团队在机器人机电系统、智能硬件与康复辅具方面具备背景。公司建立

了硬件设计、控制算法、供应链与售后服务体系，并具备面向消费与医疗场景的产品迭代能力。作为硬

件企业，其壁垒在于工程可靠性、成本控制与用户口碑。康复辅具直接关系使用者安全，产品的防倾覆

、制动与续航可靠性是用户信任的基础，也是长期口碑沉淀的来源。



七、融资与资本

据公开报道，邦邦机器人已完成B轮等融资，金额达数千万元人民币级别，由清池资本、博远资本等

投资，具体历轮与投资方以公司工商信息为准（公开资料未完整披露）。融资主要用于产品研发、产能

与渠道建设。康复辅具兼具医疗与消费品属性，资本市场对其"老龄化刚需+消费升级"逻辑较为认可，资

金将支撑其产品迭代与渠道扩张。

八、发展展望

康复机器人与智能辅具契合老龄化与康复需求增长，是兼具社会价值与市场的赛道。邦邦机器人依

托可站立代步产品的差异化定位，在消费级辅助移动场景具备机会。未来关键在于：一是提升产品安全

性与可靠性以建立信任；二是拓展支付与渠道（医院、养老机构、电商）；三是把握长护险与康复政策

红利。在康复器械国产化与消费升级下，公司有望稳步成长，但需应对价格敏感与支付约束，并以规模

化降本提升可及性。

从行业环境看，康复机器人与智能辅具处于"老龄化刚需+康复政策+消费升级"的三重利好之中。中

国失能/半失能老年群体与脑卒中、骨折等致残人群庞大，康复医疗资源稀缺且分布不均，辅助移动设备

是缓解照护压力、提升患者尊严的基础工具。长护险试点扩大与基层康复体系建设，为器械支付提供渐

进支撑；同时，消费级自购市场随健康意识提升而打开。对邦邦机器人而言，其"可站立代步"的差异化切

中传统轮椅痛点，具备产品辨识度；但行业同时面临传统轮椅的低价竞争与专业康复机器人的技术竞争

，且消费端对价格敏感、对安全性要求极高。公司需在可靠性与成本间找到平衡，并通过医院、养老机

构与电商多元渠道扩大触达。整体看，赛道的长期需求确定，产品力与渠道力将决定其能分得多少蛋糕

。

从技术边界看，智能辅助移动设备的核心在"安全与可用"。可站立/可变形机构须在任何姿态下保证

防倾覆与制动可靠，电池与电机需支撑足够续航与爬坡能力，人机交互（操控、避障）应降低使用门槛

而非增加负担。康复机器人的更高阶形态还涉及主动助力与步态训练算法，对传感与控制的实时性要求

更高。邦邦机器人以"可站立代步"切入，技术挑战集中在结构可靠性与稳定性——这是用户信任的底线，

也是长期口碑的来源。产品在消费级场景中，任何安全事故都可能重创品牌，因此工程冗余与质量控制

优先级高于花哨功能。

从商业视角，辅助移动设备的市场兼具医疗与消费双重属性。机构端（康复科、养老机构）受政策

与长护险试点推动，采购确定性较高但决策链长；消费端（个人自购）受支付力与健康意识影响，弹性

大但可触达性强。邦邦机器人的差异化在于以"站立"解决传统轮椅痛点，具备辨识度；但需直面低价传统

轮椅的替代竞争，以及专业康复机器人企业的技术竞争。其增长关键在于：规模制造降本以匹配消费端

价格带、渠道下沉（电商+机构）、以及以可靠口碑形成复购与转介。整体看，赛道长期需求确定，产品

力、安全性与渠道力将共同决定其市场份额与盈利空间。

还需说明，康复与辅助移动设备的社会价值，在老龄化深化背景下愈发凸显。失能/半失能人群的照

护负担沉重，辅助移动设备不仅能提升使用者活动能力与尊严，也能减轻家庭与照护体系压力，具备显

著外部正效应。长护险试点扩大、基层康复体系建设与适老化改造政策，正为这类产品创造渐进的支付

与渠道支持。邦邦机器人的"可站立代步"定位契合这一趋势，但消费端对价格敏感、对安全性要求极高，

需在可靠前提下以规模制造降本。对邦邦而言，机构（康复科、养老院）与消费（个人/电商）双渠道并

进，并以口碑驱动复购与转介，是在确定需求中扩大份额的现实路径。整体看，赛道长期向好，产品力

与渠道力决定其能分得的市场蛋糕。

综合来看，邦邦机器人以"可站立代步"差异化切入辅助移动赛道，契合老龄化与康复需求；产品力、

安全性与渠道力，将共同决定其在确定需求中能分得的份额。在康复机器人从机构走向家庭的趋势下，

兼具安全、易用与可负担的产品，更易在消费端与机构端同步渗透。长期照护需求的上升，也为其提供

了稳定的社会价值与市场需求底座。产品可靠与渠道下沉并举，是其扩大份额的务实路径。在老龄化长



期趋势下，辅助移动设备的社会价值与商业空间都将持续释放。把安全与可靠放在首位，是其赢得用户

长期信任的根本。以用户安全为中心的设计哲学，将支撑其在辅助移动赛道长期立足。需求确定、产品

务实，是其最可依赖的成长逻辑。

信息来源：邦邦机器人官网/工商信息、动脉网/投资界B轮融资报道、康复机器人行业资料

。


