
上海长征富民金山制药有限公司 项目介绍

一、公司概况

上海长征富民金山制药有限公司（以下简称"长征富民金山"或"公司"）是华润双鹤药业股份有限公司

旗下的大容量注射剂及肾科相关输液、特殊医学用途制剂企业，注册地位于上海市。公司前身可追溯至1

937年创立的上海怡和制药厂，系国内首家专业输液生产企业，2011年由华润双鹤收购纳入体系。公司在

上海金山与崇明设有两个生产基地：崇明基地大输液产能约6000万瓶/年，金山基地肾科塑袋产能约500万

袋/年。作为华润双鹤在华东的核心输液与肾科平台，公司兼具历史底蕴与专科特色，是国内输液行业历

史最悠久的传承主体之一。上海作为医疗资源高地，为公司的临床合作与产品升级提供了优越环境。

二、核心科学与技术（或核心业务）

公司的核心业务涵盖大容量注射剂（含基础输液与治疗性输液）以及肾科相关输液、特殊医学用途

制剂的研发、生产与销售。其技术能力集中在无菌制剂生产、肾科专用输液（如腹膜透析液）的配方与 p

ackaging，以及特殊医学用途配方食品的合规开发上。肾科输液是区别于普通输液的专科方向，对电解质

平衡、无菌与内毒素控制要求极高，技术门槛高于普通基础输液，构成公司的差异化业务。腹膜透析液

的配方设计需模拟人体细胞外液电解质组成，并控制葡萄糖降解产物（GDP）与内毒素水平。特殊医学

用途配方食品需遵循严格的注册与营养标准。

三、主要产品与管线

公开资料显示，公司产品包括12大类、100余种规格的大容量注射剂，以及肾科相关输液。在肾科方

向，公司的关键进展包括：2024年低钙腹膜透析液（乳酸盐）获注册证并通过一致性评价；2025年9月腹

膜透析液（乳酸盐）新增5000ml规格获批；2025年12月低钙/普通腹膜透析液（碳酸氢盐）获注册证；2025

年8月通过技术转让方式从山东威高引入氨基酸（15）腹膜透析液。在经营数据上，腹膜透析液2024年销

售收入约3.17亿元，国内市场份额方面，公开信息提及"上海长富"约14%（而百特Baxter约62%），反映其

为国产腹膜透析液的重要参与者。多配方、多规格的产品矩阵是其肾科竞争力的体现。肾科输液相对普

通输液具有更高附加值。

四、适应症与疾病背景（如适用）

腹膜透析液用于终末期肾病（尿毒症）患者的腹膜透析治疗，是肾脏替代治疗（透析）的两大主要

方式之一（另一为血液透析）。终末期肾病患者需长期、居家进行腹膜透析，对腹膜透析液的供应稳定

性与质量安全要求极高。中国慢性肾脏病患病率高，透析患者数量持续增长，腹膜透析因可居家操作、

对残余肾功能保护较好，在基层与特定人群中需求上升。公司的肾科输液布局正契合这一未被充分满足

的临床需求。腹膜透析的居家属性也使其在医疗资源紧张时具备独特价值。糖尿病肾病等并发症的增多

，进一步推高了终末期肾病人群规模。

五、竞争格局

在腹膜透析液领域，百特（Baxter）长期占据全球与中国市场主导地位（公开份额约62%），国产企

业包括上海长富（公开份额约14%）、山东威高、华仁药业等正加速替代。长征富民金山通过低钙/碳酸

氢盐腹膜透析液、5000ml大规格、氨基酸腹透液（技术受让自威高）等产品组合，强化国产供给能力。

在普通大输液领域，则面临科伦、石四药、华润双鹤体系内其他基地的竞争。公司的差异化在于"肾科专

科输液"这一高壁垒细分赛道。国产替代进程受医保、集采与临床习惯多重影响，进度不一。上海长富作

为公司关联/同体系品牌，在国产腹透液中占据重要位置。随着国产化政策推进，公司有望提升份额。

六、团队与平台



公司作为华润双鹤全资子公司（2011年收购，前身为1937年上海怡和制药厂），共享集团质量与渠道

资源。其金山与崇明双基地支撑大输液与肾科输液产能（崇明约6000万瓶/年、金山肾科塑袋约500万袋/

年），员工与生产团队以无菌制剂专业人员为主。公司在腹膜透析液上的注册与工艺积累（多个规格与

配方获证），构成其专科平台能力，并通过技术受让（威高氨基酸腹透液）持续扩充产品线。历史悠久

的输液基因与专科化转型，是其平台演进的主线。上海的产业与人才环境，支撑了其质量与注册能力。

七、融资与资本

长征富民金山为华润双鹤全资子公司（2011年并购原上海长征制药等相关资产形成），公开渠道未

见独立的外部融资记录。其资本来自并购对价与股东投入。公司作为成熟生产主体，非上市，未见独立I

PO计划。其经营投入主要体现在肾科输液产线建设与新规格/新配方注册上，腹膜透析液2024年销售收入

约3.17亿元（以企业披露为准）。肾科输液相对普通输液具备更高的附加值，是其盈利结构中的亮点。持

续的注册投入（多配方获证）是其维持竞争力的必要开支。

八、发展展望

长征富民金山的发展主线是"巩固大输液基本盘+做强肾科专科输液"。在腹膜透析液国产替代加速、

透析患者基数扩大的背景下，公司通过多配方（乳酸盐/碳酸氢盐、低钙/普通）、多规格（含5000ml）及

氨基酸腹透液（受让）完善产品矩阵，有望提升国产份额。后续可关注其肾科输液在集采/医院准入中的

表现、产能利用率，以及与华润双鹤体系内其他输液基地的协同。对资料库而言，该项目是观察"老牌输

液企业向肾科专科升级"的样本，其转型路径对同类企业具有借鉴意义。若能在腹透液国产化浪潮中扩大

份额，肾科业务有望成为公司增长主线。

从肾病透析产业看，中国终末期肾病患者人数居全球前列且持续增长，透析治疗渗透率仍低于部分

发达国家，存在明确的未满足需求。透析方式分为血液透析与腹膜透析，后者因可居家操作、对残余肾

功能保护较好，在分级诊疗与基层医疗场景中具有独特价值，但也对腹透液的稳定供应与质量安全提出

高要求。长期以来百特（Baxter）在腹透液市场占据主导，国产替代空间可观，政策亦鼓励透析耗材国产

化以保障供应安全。长征富民金山的肾科布局（多配方、多规格腹透液及受让氨基酸腹透液）正契合这

一国产替代窗口。后续其能否在集采与医院准入中扩大份额，取决于产能、质量与渠道的综合表现。对

资料库而言，它是观察"老牌输液企业专科化转型"的代表样本。

进一步看，透析产业的国产化不仅是商业机会，也具有公共卫生安全含义。透析患者依赖长期、连

续的耗材供应，一旦进口供应链出现波动，将直接影响患者治疗连续性，因此政策层面一贯鼓励关键透

析耗材的自主可控。腹膜透析液作为其中一环，国产替代兼具经济性与战略必要性。长征富民金山依托

历史积淀与华润双鹤渠道，在腹透液多配方、多规格上持续布局，并借技术受让快速补强氨基酸腹透液

，体现出务实的产品策略。其面临的挑战在于：腹透液使用黏性强、医生与患者习惯形成后转换成本高

，国产新进入者需以质量稳定与配套服务逐步建立信任。对资料库而言，该公司的肾科转型成效，可作

为判断"传统输液企业能否在高壁垒专科赛道成功突围"的标志性案例，其份额变化亦折射出国产替代的整

体进程。

从企业传承与品牌资产角度，前身为1937年上海怡和制药厂的长征富民金山，承载着中国输液工业

的早期记忆，这种历史积淀在质量控制文化、工艺经验与人才梯队上具有难以复制的价值。在医药行业

，百年老厂所积累的无形资产，往往体现在对无菌制剂"细节决定安全"的深刻理解上。公司在被华润双鹤

收购后，既保留了专科化探索的主动性，又获得了集团渠道与资源的加持，形成了"历史底蕴+央企平台"

的复合优势。对资料库而言，这一案例提示：评估老牌药企时，除显性财务与品种指标，其工艺文化与

质量传统同样是决定长期竞争力的隐性变量。

从商业模式升级角度看，腹膜透析相较血液透析的突出优势在于"居家化"——患者经培训后可在家中

自行操作，减少频繁往返医院，对医疗资源与交通不便地区尤为友好，也更符合"以患者为中心"的慢病管



理理念。正因如此，政策层面一直鼓励腹透作为血透的重要补充，部分地区将其纳入分级诊疗与基层慢

病管理范畴。长征富民金山的肾科布局若能契合这一政策导向，便不只是商业机会，也契合公共卫生目

标。当然，腹透的推广高度依赖患者教育与医护随访体系，国产企业需在产品销售之外提供培训、随访

等配套服务，这对传统的"生产—销售"型企业提出了能力升级要求，也是其从产品供应商迈向解决方案提

供者的关键一步。

长远来看，长征富民金山的肾科转型若能借国产替代之势稳步扩大腹透液份额，将有望重塑其增长

曲线，使其从以基础输液为主的成熟企业，升级为在专科透析领域具备差异化竞争力的平台型公司。
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