
伯汇生物 项目介绍

一、公司概况

伯汇生物（全称：伯汇生物科技（北京）有限公司）是一家聚焦于肿瘤与自身免疫性疾病创新药物

研发的生物医药企业，注册与运营总部位于北京经济技术开发区（亦庄）。公司成立于2010年代中后期

（具体成立日期以工商登记为准），由张兴民、魏世峰等具有医药产业与学术背景的团队创立，致力于

开发具有差异化作用机制的生物药与小分子药物，覆盖肿瘤免疫与自身免疫两大高需求治疗领域。

伯汇生物所处的创新药赛道，是生物医药产业中技术壁垒最高、临床与监管风险也最高的方向之一

。肿瘤与自身免疫（如类风湿关节炎、银屑病、炎症性肠病等）均属于患者基数大、未满足需求突出、

药物经济学价值高的治疗领域。公司定位于"源头创新+临床转化"的生物科技企业，依托创始团队的产业

经验与科学积累推进在研管线。

作为北京亦庄生物医药产业聚集区的成员企业，伯汇生物受益于区域在人才、载体、CDMO配套与

政策上的集群优势，并与中关村发展集团体系的资本形成链接，体现了"园区+资本+企业"协同孵化的典

型路径。

二、核心科学与技术（或核心业务）

伯汇生物的核心业务为创新药研发，技术方向涵盖肿瘤免疫治疗与自身免疫疾病治疗。其核心科学

逻辑围绕"调节免疫微环境、恢复机体对肿瘤的免疫监视，或抑制过度活化的自身免疫反应"展开。

具体而言，公司在研管线可能涉及：（1）肿瘤免疫相关靶点（如免疫检查点、共刺激分子、肿瘤微

环境调节因子）的生物药或联合疗法；（2）自身免疫疾病相关通路（如细胞因子、炎症信号通路）的靶

向药物；（3）具备差异化机制的小分子或抗体类药物。具体候选药物的作用靶点、分子类型（单抗、双

抗、小分子等）与适应症以公司公开披露为准。

公司的研发体系包含靶点验证、候选分子发现与优化、成药性评价、IND（新药临床试验申请）申报

与早期临床推进等环节，并通过与CRO/CDMO合作或自建部分能力完成研发链条。其业务模式为典型生

物科技企业的"研发驱动—里程碑式推进—对外合作/授权或自主商业化"路径。

三、主要产品与管线

伯汇生物处于临床阶段或临床前阶段的在研管线，主要围绕肿瘤与自身免疫两大方向布局。根据公

开信息，公司核心在研项目包括若干具有差异化机制的候选药物，覆盖实体瘤、血液瘤及自身免疫疾病

（具体管线代号、靶点、分子类型与适应症以公司公开披露为准）。

一般而言，创新药企业的管线结构包含：（1）处于临床早期（I/II期）的领先项目，验证安全性与初

步疗效；（2）处于IND申报或临床前阶段的储备项目，构成中长期管线梯队；（3）潜在联合用药或适应

症拓展的探索。伯汇生物的具体管线进展、临床数据与里程碑以公司在学术会议、监管登记（如药物临

床试验登记与信息公示平台）及融资披露中的信息为准。

由于创新药研发具有高度不确定性与保密性，部分在研项目的详细机制与临床数据可能尚未完全公

开，未公开披露的内容以"待确认"处理。

四、适应症与疾病背景（如适用）

伯汇生物聚焦的两大领域——肿瘤与自身免疫疾病——均具备显著的临床与社会价值：

1. 肿瘤：全球范围内恶性肿瘤发病率与死亡率居高不下，免疫治疗（如PD-1/PD-L1单抗）的出现改

变了部分肿瘤的治疗格局，但仍有大量患者面临耐药、疗效有限或缺乏有效方案的问题，亟需新机制药

物与联合疗法。



2. 自身免疫疾病：类风湿关节炎、银屑病、强直性脊柱炎、系统性红斑狼疮、炎症性肠病等为常见

慢性病，患者长期用药、复发率高，生物制剂与小分子靶向药显著改善了预后，但仍有相当比例患者应

答不足或耐受不佳，存在未满足需求。

这两类疾病共同的特征是"免疫失衡"，因此免疫调节机制成为连接肿瘤免疫与自免治疗的科学交汇点

。伯汇生物若能在免疫相关通路上形成差异化布局，则具备跨适应症拓展的潜力。

五、竞争格局

肿瘤免疫与自身免疫创新药是国内生物医药竞争最激烈的赛道之一：

1. 跨国药企（如罗氏、默沙东、BMS、辉瑞、艾伯维等）在PD-1、TNF-α、IL系列等靶点拥有成熟

产品与丰富循证；

2. 国内头部Biotech与Big Pharma（如恒瑞医药、百济神州、信达生物、君实生物、再鼎医药等）在肿

瘤免疫与自免领域密集布局，部分产品已商业化；

3. 大量早期Biotech在细分靶点、双抗、ADC、细胞治疗等方向同质化竞争，行业进入"以临床数据为

分水岭"的淘汰期。

伯汇生物作为早期/成长期Biotech，其竞争逻辑在于：以差异化机制避开红海靶点的直接竞争，通过

精准的适应症选择与联合策略建立临床优势。在资本寒冬与医保控费背景下，早期企业更需依靠科学质

量、研发效率与现金流管理突围。

六、团队与平台

伯汇生物由张兴民、魏世峰等具备深厚产业与学术背景的团队创立。张兴民、魏世峰在医药研发、

产业化与企业管理方面拥有长期积累（具体履历与过往成果以公开资料为准），其组合通常体现"科学发

现+工艺/临床转化"的互补结构，有利于将早期科学概念推进至临床阶段。

公司已搭建涵盖药物发现、药效药理、药代与安全性评价、CMC（化学制造与控制）、临床与注册

的研发平台，并位于北京亦庄这一生物医药产业聚集区，可便利对接CDMO、CRO与上下游配套资源。

其平台能力体现为：将候选分子从发现推进至IND及早期临床的系统化能力，以及围绕免疫相关靶点的持

续管线拓展能力。具体团队规模、核心人员与专利布局以公司公开披露为准。

七、融资与资本

伯汇生物在早期获得中关村体系资本支持。公开资料显示，中关村发展集团体系下的中关村创投曾

于2020年4月前后以天使轮形式投资公司（具体金额与股权比例以工商变更及公开披露为准），体现了资

本对其创新药方向与团队能力的早期认可。

进入成长期后，公司迎来更大规模的融资。公开信息显示，伯汇生物于2025年12月前后完成近亿元人

民币的A+轮融资（具体领投方、跟投方与金额以公司发布为准），资金预计用于核心管线的临床推进、

研发平台扩充与团队建设。作为北京亦庄的创新药企业，其融资也得到地方产业资本与创投机构的协同

支持。其股东结构包含创始团队、天使投资人、成长期财务投资人等，具体比例以工商变更与公司披露

为准。

八、发展展望

面向未来，伯汇生物的发展逻辑围绕"临床数据读出、管线梯队建设、资本与商业化路径"展开。对早

期创新药企业而言，核心里程碑是领先管线在临床试验中读出有竞争力的安全性与疗效信号，这将直接

决定后续融资能力与对外合作空间。

行业层面，创新药正从"数量扩张"转向"质量驱动"，具备差异化机制与扎实临床证据的企业更受资本

与产业方青睐。伯汇生物若能在肿瘤免疫或自免领域形成验证性临床数据，并通过A+轮资金加速推进，

则有望在下一轮融资或对外授权中提升估值与议价能力。



总体而言，伯汇生物作为亦庄创新药生态的一员，依托创始团队经验与中关村资本加持，正处于从

早期研发向临床验证跨越的关键阶段。其后续成长高度依赖临床进展与研发执行力，同时也受益于国内

创新药整体生态的成熟。

补充：从创新药行业生态看，肿瘤与自身免疫药物是当前全球与中国研发投入最集中的方向。近年

来，中国药品审评审批制度改革（如临床试验默示许可、优先审评、突破性治疗药物认定等）显著缩短

了创新药上市周期，提升了研发效率；药品上市许可持有人制度（MAH）使研发企业可轻资产运营，专

注科学与临床。与此同时，医保谈判常态化使创新药在获批后得以快速放量，但也带来价格压力，企业

愈发重视药物的差异化临床价值与药物经济学。在资本层面，生物医药经历了一段融资热潮后的深度调

整，早期Biotech面临"融资难、估值回归"的挑战，能够高效使用资金、快速读出临床数据、并通过对外授

权（License-out）实现价值兑现的企业更受青睐。从产业链看，上游为靶点发现、CRO与CDMO外包服务

，中游为药物研发企业，下游为医院与药房及医保支付方，北京亦庄等产业园区通过聚集CDMO、CRO

与配套资源，为伯汇这类企业提供了良好的创新生态。肿瘤免疫治疗与自身免疫靶向药物的全球市场空

间广阔，但竞争同质化明显，伯汇生物能否在细分机制上形成差异化，并通过临床验证建立循证壁垒，

将决定其长期价值。在创新药从"数量扩张"转向"质量驱动"的大背景下，科学质量与研发执行力是穿越周

期的根本。

在自身免疫疾病方向，类风湿关节炎、银屑病、强直性脊柱炎、系统性红斑狼疮与炎症性肠病等均

为患者基数庞大、需长期用药的慢性病，生物制剂与小分子靶向药的普及显著改善了患者预后，但仍有

相当比例患者应答不足或出现耐药，临床对更安全、更便利的新机制药物存在持续需求。与此同时，中

国创新药"出海"蔚然成风，通过License-out将早期资产授权给跨国药企，已成为Biotech验证科学价值并实

现现金流的重要途径。伯汇生物若能在肿瘤免疫或自免领域积累扎实的早期临床信号，将有条件借助这

一趋势打开对外合作空间，从而缓解单一依赖股权融资的压力。

信息来源：企业工商公开信息、中关村发展集团相关公开报道与公开新闻检索、全国中小企

业股份转让系统及公开融资报道。部分融资轮次时间、金额、股权比例及在研管线细节以工

商变更及公司披露为准，未公开披露的内容以"待确认"处理。


