
兰丁医疗 项目介绍

一、公司概况

兰丁医疗（对外常用名称"兰丁股份"，工商主体为武汉兰丁智能医学股份有限公司，官网域名 landing

-med.com）是一家以人工智能大数据云诊断为技术核心的高新技术企业，成立于2000年，总部位于武汉

东湖新技术开发区（光谷）。公司主营业务为用自动化、智能化、数据化、网络化、标准化、规模化的

细胞病理诊断技术，服务于临床各类高发肿瘤的早期诊断，其中以宫颈癌AI筛查为核心业务与标志性场

景。

在种子资料的分类中，兰丁医疗被归入"高端器械"细分赛道，主营业务描述为"宫颈癌诊断机器人/AI

细胞学筛查"，当前阶段为商业化，总部城市为武汉。公司创始人兼董事长为孙小蓉，其同时担任武汉市

侨联副主席（公开报道显示其在武汉市侨联第十一届委员会第一次全体会议上连任副主席）。

公司发展历程具有鲜明的"技术+场景"共生特征。自2001年起，武汉汉南区连续多年对全区育龄妇女

进行免费宫颈癌筛查，采用兰丁第一代半自动筛查设备快速识别癌细胞。2017年湖北省的一次调研中，

专家认为兰丁AI帮助该区基本消灭了宫颈癌，这一模式随即向全省推广。同年起，兰丁开始参与湖北省

宫颈癌筛查项目；次年（2018年），公司推出具有自主知识产权的宫颈癌诊断机器人并投入工作。公司

公开表述其在AI宫颈癌早筛领域深耕26年。

二、核心科学与技术

兰丁医疗的技术体系可拆解为四个相互衔接的环节：智能制片、数字化扫描、AI诊断、云端质控与

溯源。

在硬件端，公司自主研发了宫颈癌诊断机器人与AI机器人工作站，通过高精度智能机械臂与高清扫

描系统，实现标本制片、数字化扫描全流程的标准化、自动化操作。2025年9月，公司推出"数字细胞病理

染诊一体机"，实现从样本扫描、虚拟染色到AI诊断的全流程智能集成。虚拟染色技术的引入，意味着可

在不进行传统化学染色的前提下通过算法生成染色效果图像，有助于简化基层实验室的制片流程并降低

试剂成本。

在算法端，公司自主研发了CytoBrain人工智能诊断垂直大模型。2025年1月18日，公司发布第五代Cyt

oBrain大模型"兰丁思邈"，其技术特征被描述为以内容生成为核心、融合多模态技术，能对十多种肿瘤诊

断实现"透明化推理"，并可与医生互动、生成治疗方案，为患者提供通俗易懂的电子病历。"透明化推理"

指向的是医疗AI长期面临的可解释性难题——即模型不仅给出结论，还需展示推理依据，以便医生进行

复核与责任认定。

在数据端，公司依托大规模筛查实践积累了公开表述为"全球最大规模宫颈癌早筛数据库"的资产，累

计病理数据超过1400TB，样本量达千万级。公开表述其模型诊断准确率达99%，敏感性与特异性均超过90

%。数据规模是细胞病理AI的核心壁垒之一：宫颈液基细胞学涉及TBS分类体系下的多种病变类型，其中

部分类别（如非典型腺细胞AGC）发生率低、样本稀缺，需要极大的数据基数才能获得足够的训练样本

。

在架构端，公司构建了"基层取样、智能制片、云端诊断、全域溯源"的全流程智能化筛查体系。这一

架构的意义在于将稀缺的病理诊断能力集中于云端，基层机构只需完成取样与上传，从而绕开了基层病

理医生短缺这一结构性瓶颈。公司称其构建了全球首个云端"AI病理科"，推动病理诊断向无人化、标准化

、云端化发展。

三、主要产品与服务模式

公司的产品与服务形态包括：宫颈癌诊断机器人及AI机器人工作站等硬件设备；CytoBrain系列AI诊

断模型及云平台；面向县域妇幼机构的定制化AI病理实验室（通过"千县行动"推进）；以及直接面向医疗



机构的AI辅助诊断检测服务。

在商业模式上，公司经历了从"卖设备"到"卖AI服务"，再到"卖AI数据资产"的演进。其中最具行业辨

识度的创新是病理Token词元收费模式。根据公开报道，2026年3月7日，武汉市东西湖区某医院在"汉数通

"平台发起订单，申请使用兰丁宫颈癌筛查医学检测服务；30份宫颈细胞样本经数字扫描仪上传，兰丁AI

大模型在几十秒内完成诊断并将报告回传医院。同年5月15日公布的发票显示，该笔服务按图像预处理、

分析推理、诊断、质控、报告五大环节精细化核算，30例诊断消耗3600万词元，单例约120万词元，定价

透明、计量可追溯。

公司董事长孙小蓉在公开场合测算：该模式已在湖北全域落地验证，武汉市历年累计消耗1.6万亿词

元，湖北三年全覆盖筛查累计消耗7.4万亿词元；按全国每年3亿份筛查标本测算，对应年度市场空间达72

亿元。公司亦公开表述自身"是全球人工智能病理行业唯一打通产业闭环、服务闭环和商业闭环的企业"。

需要说明的是，上述表述与测算均为公司方公开口径，其市场空间测算依赖于全国筛查标本量、渗透率

与词元单价等多重假设。

在处理能力方面，公司公开表述其无人细胞病理AI实验室仅需数秒即可完成一例样本的AI辅助诊断

，单日最大筛查处理量可达5万例，等效于500名专业病理医生的工作效率。

四、适应症与疾病背景

宫颈癌是最常见的妇科恶性肿瘤之一，同时也是目前病因最明确、最有可能通过筛查与疫苗接种实

现消除的恶性肿瘤。宫颈癌的发生与高危型HPV持续感染密切相关，从感染到癌变通常经历较长的癌前

病变阶段，为早期筛查干预提供了充足的时间窗口。公开表述显示，宫颈癌早期发现90%以上能治愈，因

此早筛查、早诊断是关键。

世界卫生组织提出了消除宫颈癌的全球战略，中国亦将适龄妇女宫颈癌筛查纳入公共卫生服务体系

。传统筛查依赖细胞病理医生人工阅片，存在主观误差大、专业人才培养周期长、基层服务供给不足等

痛点。在筛查人群任务量大、地域分布广的现实约束下，AI辅助筛查成为提升覆盖率与效率的重要技术

路径。

湖北省的实践是国内规模最大的AI宫颈癌筛查案例之一。2022年至2024年，湖北省为35岁至64岁适龄

妇女进行全覆盖免费宫颈癌筛查，作为省政府为民办实事项目，截至2024年底已发出616万例高质量筛查

报告，将阳性检出率由传统模式的约3%提升至5.6%。经过对200万名妇女5年的追踪研究显示，该模式显

著降低了晚期宫颈癌的发病率和死亡率。这一"湖北样本"被全国140多个县域借鉴采纳，并获得世界卫生

组织肯定，相关成果被收录于《Bulletin of the World Health Organization》。

五、市场覆盖与国际化

国内方面，公司公开表述其宫颈癌筛查技术已在国内30个省（自治区、直辖市）超2000家医疗机构推

广应用，累计完成超1300万人次宫颈癌筛查，服务覆盖全国31个省市。通过"千县行动"，公司为县级妇幼

机构定制AI病理实验室，推动优质医疗资源下沉基层。在新疆喀什地区泽普县人民医院等基层机构，AI

被病理医生描述为可标注可疑癌细胞、共同攻克复杂诊断的"AI伙伴"。

国际化方面，公司技术已在巴基斯坦、巴西、柬埔寨、印度尼西亚、肯尼亚、伊拉克等国家落地，

公开表述为已在16个国家完成落地应用，服务全球超1300万名妇女。具体成效方面，巴基斯坦临床验证阳

性病例敏感性达100%；巴西多地测试显示AI阳性检出率较人工提升5.9个百分点、整体阅片时间缩短45%

。在东南亚建立的实验室使当地筛查成本大幅降低。2024年7月，在非洲妇幼健康论坛上，该技术被认定

为"适合医疗资源短缺的欠发达国家"，吸引60余个国家的百位医学专家考察交流。

在国际认可方面，公司获得的公开荣誉包括：2025年入选世界经济论坛"AI应用之星"，为全球卫生与

医疗行业入选的5家企业之一；成功入选世界经济论坛全球AI标杆项目（MINDS计划），跻身全球AI标杆

实践网络；2026年在世界人工智能大会上入选《中国智�惠世界（2026）》中国AI出海十大案例。欧洲数



字病理学会主席Norman Zerbe评价"像中国这样坐拥超大体量数据资源的平台实属罕见"。中巴（中国—巴

基斯坦）AI宫颈癌筛查合作项目协议已正式签署。

六、竞争格局

宫颈细胞学AI筛查是国内病理AI中商业化进展最快的细分方向，参与者包括万孚生物旗下赛维森科

技、迪安诊断旗下医策科技、安必平、视见医疗等。竞争的关键变量包括：三类医疗器械注册证的获取

（2025年2月赛维森获得全国首张宫颈细胞学"辅助诊断"三类证，2026年1月医策科技成为第二家）、渠道

与实验室网络覆盖、算法在不同制片与染色条件下的泛化能力，以及收费与支付路径的打通。

兰丁医疗的差异化主要体现在三个方面：一是介入时间早、场景积累深，依托湖北等地大规模政府

筛查项目形成的数据规模难以在短期内被复制；二是打通了"硬件—算法—服务—收费"的完整链条，特别

是词元收费模式在计价方式上的原创性；三是国际化落地进度相对靠前，在多个新兴市场国家形成了实

际应用案例。

行业共性挑战同样存在。公开研究报告指出，AI在鳞状上皮病变（SIL）识别上表现优异，但对非典

型腺细胞（AGC）的诊断能力仍有不足，而AGC虽发生率低（约占TCT报告的0.1%至0.5%），其背后可

能隐藏子宫内膜癌等严重病变，漏诊后果严重。此外，多中心研究显示AI算法对不同制片方法和染色条

件的适应性存在差异，这是所有病理AI企业需要共同面对的工程问题。

七、团队与融资

公司创始人兼董事长为孙小蓉，是公司技术与战略的核心人物，同时担任武汉市侨联副主席。公司

副总经理汪兰曾在世界经济论坛相关项目中代表公司发言，其公开表述强调"兰丁通过AI技术与医疗场景

的深度融合，打破了病理医生稀缺的行业瓶颈"。更完整的高管团队构成与技术骨干履历未在公开渠道系

统披露，属未公开披露/待确认。

融资方面，根据种子资料，招商局创投参与了公司的A+轮融资，投资时间为2018年10月，投资金额

未披露。公司官网新闻显示，兰丁完成3.2亿元D轮融资，并将与阿里健康携手打造大健康新业态；该轮

的具体完成时间、投资方名单与估值未在检索到的公开材料中完整呈现，属未公开披露/待确认。公司其

余轮次的融资信息、股权结构与财务数据亦未见系统披露。

八、发展展望

从公开信息看，公司后续的发展方向主要包括几个方面。

第一，技术能力的跨瘤种迁移。公司公开表述正基于宫颈癌赛道的成熟模型底座，推进技术能力向

口腔、胃肠、甲状腺、肺、鼻咽、乳腺、膀胱、血液、骨髓等十大临床高发肿瘤拓展，相关数据集建设

已纳入国家高质量数据集专项。这一路径的逻辑在于，宫颈细胞学积累的制片、扫描、标注、模型训练

与质控体系具备一定的通用性，可复用至其他细胞学与组织病理场景。

第二，数据资产化的深化。公司已提出将千万级临床样本转化为可确权、可流通、可变现的生产要

素，词元收费模式是这一思路的定价层面实现。数据要素相关政策的推进为该方向提供了外部条件，但

数据确权、流通规则与合规边界仍在探索中。

第三，国际市场的进一步拓展。公司已在16个国家落地，MINDS网络等国际平台为其提供了跨区域

协同渠道。技术模式在医疗资源短缺国家的适配性被多方认可，是其海外拓展的基础。

第四，与国内监管与支付体系的进一步衔接。随着病理AI三类证陆续获批与收费路径打通，行业进

入规范化商业运营阶段，企业的注册资质进度与医保衔接能力将成为重要变量。公司在三类证方面的具

体进展未在检索到的公开材料中明确，属未公开披露/待确认。

以上内容均为对公开信息的中立整理，不构成对公司经营前景的判断或预测。



信息来源：兰丁股份官方网站（landing-med.com）及其新闻页面（含"兰丁成功入选世界经

济论坛全球AI标杆项目"等）；湖北日报报道《首创病理词元收费模式 兰丁这样给AI诊断"定

价"》（2026年7月30日）；武汉晚报报道《落地16国、日查5万例！武汉兰丁入选中国人工智

能十大"出海"案例》（2026年7月18日）；湖北省发展和改革委员会网站转载报道《"全球性

人工智能标杆项目"！就在武汉》（2025年12月）；《宫颈细胞人工智能筛查：医院实际使

用现状与临床价值报告（2026）》；《Bulletin of the World Health Organization》相关收录报

道；国资/产业基金医疗布局研究内部资料摘录（更新日期2026-07-30）。文中标注"未公开

披露/待确认"处，系公开渠道未见可核实来源。


