
华润医疗科技（北京）有限公司 项目介绍

一、公司概况

华润医疗科技（北京）有限公司（在本资料库中简称"华润北京科技"或"华润医疗科技"）是华润医药

商业集团医疗器械板块旗下的专业平台公司，于2023年5月22日注册成立，注册资本2000万元人民币，注

册地位于北京市。公司股权结构为华润医药商业集团医疗器械有限公司持股51%，其余49%由民营股东持

有，实际控制人穿透至华润医药（华润集团大健康板块）。公司定位为华润医疗器械板块在体外诊断（I

VD）供应链、学术服务、软件与人工智能应用及医疗器械互联网信息服务领域的综合性平台。

根据公开工商信息，华润医疗科技（北京）有限公司法定代表人在不同公开记载中出现"王冬""王鹏"

等表述（2024年10月公开交流报道中提及"北京华润医疗科技公司董事长王鹏"），具体任职以工商登记为

准。作为华润系内部合资设立的平台型公司，其未公开披露独立的外部融资记录，资金与业务资源主要

依托华润医药商业集团医疗器械有限公司（简称"华润医疗器械"）的渠道与供应链体系。公司具体的员工

规模、营业收入等经营数据未公开披露。

二、核心业务与技术

华润医疗科技（北京）有限公司的业务主线围绕"IVD集约化供应链 + 学术服务平台"展开，并叠加软

件开发、人工智能应用与医疗器械互联网信息服务能力。具体而言，其核心能力可概括为三个层次：

第一，IVD供应链集成。依托华润医疗器械成熟的医药商品营销、物流配送与医药供应链解决方案能

力，公司将生化诊断、免疫诊断、分子诊断、流式细胞产品、智慧化实验室等IVD全链条产品纳入集约化

供应链管理体系，为医疗机构提供从产品采购、仓储物流到终端配送的一体化服务。华润医疗器械在公

开交流中强调，其通过"业务+数字化"组合，以数字化手段打造"医疗+互联网"服务生态圈，推动供应链服

务转型升级。

第二，学术服务与精准医学实验室共建。公司与中生北控等IVD专业企业合作，探索与卫健委和医疗

机构共建区域检验中心、精准医学实验室、质控信息化平台等模式，提供临床科研支持与科技成果转化

服务，将单纯的产品流通升级为"产品+技术服务"的综合解决方案。

第三，软件、AI应用与互联网信息服务。公司经营范围涵盖技术服务与技术开发、人工智能应用软

件开发、计算机系统服务、医疗器械互联网信息服务等，方向指向以数字化手段提升IVD供应链与客户服

务的效率，探索人工智能在检验医学、实验室管理与诊断辅助中的应用。

三、主要产品与服务

华润医疗科技（北京）有限公司并非以单一"药品/器械产品"形式对外呈现，其对外提供的是平台型

服务组合：

一是IVD全链条集约化供应链服务，覆盖生化诊断、流式细胞产品、免疫及分子诊断产品、智慧化实

验室等品类；二是与专业IVD企业共建的"IVD供应链+学术服务平台"，面向医疗机构提供产品供应、学术

交流、技术培训、科研协作等增值服务；三是数字化与信息化解决方案，包括SPD（医院医用物资供应链

管理）相关的软件支撑、数据管理与互联网信息服务；四是区域检验中心与精准医学实验室的共建运营

支持。

2025年8月7日，华润医疗科技（北京）有限公司与中生北控生物科技股份有限公司签署战略合作框架

协议，双方决定共同构建涵盖生化诊断、流式细胞产品、免疫及分子诊断产品、智慧化实验室的IVD全链

条集约化供应链平台，并在医疗大健康领域展开深度合作，探索与卫健委和医疗机构共建区域检验中心

、精准医学实验室、质控信息化平台建设等多元化合作模式。中生北控作为由中国科学院生物物理研究

所创办的IVD行业先行者，拥有成熟的研发体系和覆盖全国的创新营销网络；华润方面则具备丰富的业务

资源与渠道优势，双方合作旨在成为"中国IVD行业领先的集约化解决方案服务商"。



四、体外诊断（IVD）行业与精准医学背景

华润医疗科技所处的IVD（体外诊断）行业，是医疗器械领域中市场容量大、技术迭代快的细分赛道

。根据行业公开报告，中国是全球第二大IVD市场且增速领先，2023年中国IVD市场规模约1200亿元，202

4年进一步增至约1332亿元（同比增长约11%），预计到2028年市场规模将突破1900亿元，含出口及原料的

产业规模达2700亿元。随着人口老龄化、慢性病增多、政府卫生投入增加以及科技创新能力提升，中国I

VD行业保持较高景气度。

与此同时，IVD产品集采进入提质扩面阶段，国家医保控费政策持续推进，终端价格被压低，行业竞

争日趋激烈，国产替代进程加速。在此背景下，具备渠道、供应链与学术服务一体化能力的平台型企业

，被认为有助于推动精准诊断技术普及应用、区域检验中心标准化建设，并助力国家医改与医保控费。

华润医疗科技正是这一产业趋势下，华润医疗器械板块为强化IVD领域专业化营销与供应链能力而布局的

平台。

五、竞争格局

IVD供应链与学术服务领域，参与者既包括传统IVD生��型企业向下游服务延伸，也包括医药流通

企业、第三方医学检验实验室（ICL）以及各类SPD与医院物资管理服务商。华润医疗科技的差异化在于

其背靠华润医药商业集团的渠道、物流与医院客户资源，并以"供应链+学术服务+数字化"的组合切入，

与中生北控这类拥有自主产品与技术的研究院系企业形成互补。

中生北控在2025年业务展望中明确表示，中国是仅次于美国的全球第二大IVD市场、增速居全球首位

，公司与北京华润医疗科技深度合作建立起集约化供应链平台，利用各自优势打造IVD领域学术及供应链

示范平台。国内IVD行业目前仍由国际巨头在高端市场占据主导地位，同时国内企业凭成本优势与本地化

服务在中低端市场快速扩张，集采进一步放大了价格竞争；在此格局下，供应链与学术服务平台的议价

能力、覆盖广度与专业化程度成为关键竞争要素。

六、团队与平台

华润医疗科技（北京）有限公司作为华润医疗器械板块内部设立的平台公司，其团队与资源主要依

托母公司体系。公开报道显示，华润医疗器械党委书记、总经理王兴凯，党委副书记、纪委书记、副总

经理李雪，以及华润医疗科技股东代表贾元新、副总经理兼财务总监郭赞平等代表公司参与对外战略合

作洽谈。公司与中生北控的对接中，中生北控由总裁陈鹏、副总裁刘建中等参与，双方就共建IVD供应链

及学术服务平台达成一致。

在平台层面，公司依托华润医药商业集团医疗器械有限公司的营销网络、物流配送能力与"业务+数

字化"运营体系，叠加中生北控等合作伙伴的IVD产品研发与精准医学技术资源，构建"产品供应—学术服

务—科研转化—数字管理"的综合能力。公司具体的研发团队规模、专利与软著储备未公开披露。

七、融资与资本

华润医疗科技（北京）有限公司为华润系内部合资设立，于2023年5月成立，注册资本2000万元人民

币，股权结构为华润医药商业集团医疗器械有限公司持股51%、民营股东持股49%。截至目前，公司未公

开披露独立的外部股权融资或债权融资记录，资本投入主要来自华润医疗器械板块的内部资源。其运营

资金与业务拓展能力，依赖于华润医药商业集团整体的供应链与渠道体系支撑。

八、发展展望

华润医疗科技（北京）有限公司是华润医疗器械板块落实IVD领域"供应链+学术服务+数字化"一体化

战略的关键落子。在IVD集采扩面、医保控费与国产替代提速的产业背景下，集约化供应链与区域检验中

心、精准医学实验室共建模式具备现实需求。公司与中生北控的战略合作已开启在生化、流式、免疫、

分子诊断及智慧化实验室等全链条的协同，未来能否在医疗机构端实现规模化复制、并在人工智能与互



联网信息服务方向形成实质性产品，将决定其平台价值的兑现程度。作为尚处运营早期的华润系内部平

台，其后续业务进展、合作落地范围与数字化能力建设情况，有待持续观察。

从产业生态角度看，IVD供应链与学术服务平台的成长，还受到医疗反腐、耗材集采与医院采购合规

化趋势的深刻影响。在公立医院高质量发展与DRG/DIP支付改革推进下，医疗机构对检验试剂与耗材的

成本管控、全流程追溯与合规采购要求显著提升，这为具备资质、渠道与数字化能力的集约化平台创造

了增量空间。与此同时，IVD行业国产化进程加速，国产企业在生化、免疫等中低端领域已具成本优势，

但在高端流式、分子诊断仪器等方向仍由国际巨头主导；供应链平台在高端产品引进与本土产品推广之

间的平衡，将影响其客户黏性与议价能力。华润医疗科技能否在中生北控等现有合作之外，进一步拓展

独立第三方检验、区域检验中心运营等增值业态，是其平台边界拓展的关键看点。

信息来源：华润医疗科技（北京）有限公司公开工商信息；中生北控生物科技股份有限公司

官网与新闻中心公开报道（2025年8月7日战略合作框架协议签署、2024年10月考察交流报道

）；东方财富网中生北控（08247）业务展望公开信息；《中国体外诊断行业年度报告（202

3版）》相关公开引用；小桔灯网等IVD行业媒体公开报道。以上信息为基于公开渠道整理

，未公开披露的经营与财务数据以"未公开披露"标注。


