
武汉滨湖双鹤药业有限责任公司 项目介绍

一、公司概况

武汉滨湖双鹤药业有限责任公司（以下简称"滨湖双鹤"或"公司"）是华润双鹤药业股份有限公司旗下

的大容量注射剂及化学药制剂生产企业，注册地位于湖北省武汉市。公司成立于1999年，为华润双鹤全

资子公司。公开信息显示，公司注册资本约18470.82万元，法定代表人为陆锦贺，在武汉左岭工业园及监

利设有生产基地，员工约627人（2025年口径）。作为湖北省规模最大的输液企业之一，滨湖双鹤是华润

双鹤在华中地区的核心输液产能平台，在区域市场具备较强的渠道渗透与品牌认知。湖北作为中部人口

大省与医疗需求集中区域，为输液等基础用药提供了稳定的本地市场。

二、核心科学与技术（或核心业务）

公司的核心业务为大容量注射剂（输液）的研发、生产与销售，技术能力集中在无菌制剂的规模化

生产与包装技术创新上。公开资料显示，公司拥有BFS（吹灌封一体化）内封式聚丙烯输液袋生产线，该

工艺将吹瓶、灌装、封口在同一无菌环境下连续完成，有助于降低污染风险、提升产品安全性。其年产

销规模约2.5亿瓶（袋），品种规格约138个，覆盖基础输液、治疗性输液等多个品类。BFS技术与多层共

挤膜软袋等现代包材应用，是公司在输液领域的技术特征。软袋相较玻璃瓶/塑料瓶具有运输轻便、无需

空气回路等优点，是行业升级方向。BFS工艺对无菌保障与生产环境控制要求极高，是输液制造能力的集

中体现。

三、主要产品与管线

公司产品以各类大容量注射剂为主，包括基础电解质输液、葡萄糖/氯化钠等营养支持输液，以及部

分治疗性输液品种，公开信息提及品规约138个。在产能上，公司年产销约2.5亿瓶（袋），是华中地区重

要的输液供应源。具体产品批文、在产状态与一致性评价进展以监管公示与企业披露为准。作为区域输

液龙头，其产品主要面向湖北省及周边医疗机构的住院与门诊输液需求。治疗性输液（如含药输液、冲

洗液等）占比提升是行业产品结构调整的方向之一。丰富的品规使其能够满足不同科室与场景的基础用

药需求。

四、适应症与疾病背景（如适用）

大容量注射剂本身不是针对单一疾病的"药品"，而是用于液体与电解质补充、药物载体、营养支持的

基础医疗产品，广泛应用于外科、内科、急诊、ICU等几乎所有住院场景。在疾病层面，输液用于脱水、

电解质紊乱、感染、术后恢复等大量临床情境。滨湖双鹤的产品结构以基础输液为主，其需求与区域医

疗资源密度、住院量及手术量高度相关。基础输液作为医疗机构的"战略物资"，其供应的稳定性与可及性

在公共卫生事件中尤为关键。肠内/肠外营养支持、容量复苏等场景对输液的质量与供应连续性要求极高

。

五、竞争格局

中国大输液市场呈现"少数龙头企业+区域强者"格局，科伦药业、石四药集团、华润双鹤、辰欣药业

等全国性企业占据主要份额，同时各区域存在本地龙头。滨湖双鹤作为"湖北省最大输液企业"（公开表述

），在省内具备渠道与品牌优势。行业竞争已从早期的产能扩张转向软袋/BFS等高端包材占比、成本与

质量的比拼，并受到"限输液"、集采等政策影响。华润双鹤集团的整体规模为其提供采购与研发协同。在

集采背景下，输液产品亦面临价格压力，企业更依赖包材升级与成本管控维持盈利。科伦、石四药等在

全国产能与成本上具备领先优势，区域龙头需在本地化服务与响应速度上寻求差异化。

六、团队与平台



公司作为华润双鹤全资子公司，共享集团质量体系与销售网络。其生产布局包括武汉左岭工业园基

地与监利基地，员工约627人，团队以生产、质量与工程人员为主。BFS内封式聚丙烯输液袋产线是其核

心产能资产，体现出公司在无菌制剂工艺上的投入。作为集团华中输液平台，其"平台"角色是区域供给与

产能支撑。无菌制剂生产对人员洁净操作规范要求高，千人级产线反映了其规模化制造能力。监利基地

的布局有助于拓展产能与贴近下游市场。

七、融资与资本

滨湖双鹤为华润双鹤全资子公司（1999年成立，后纳入华润双鹤体系），公开渠道未见独立的外部

融资记录。其资本来自股东投入与经营积累。公开信息显示注册资本约18470.82万元、法定代表人陆锦贺

、员工约627人。公司非上市主体，未见独立IPO计划。作为成熟输液基地，其资本开支主要用于产线升

级（如BFS线）与环保设施，经营现金流是再投资的主要来源。湖北省内龙头地位使其具备较好的经营现

金流生成能力。

八、发展展望

滨湖双鹤的发展主线是巩固湖北省内输液龙头地位，并顺应行业向软袋/BFS等安全包材升级的趋势

。在"限输液"政策与集采常态化背景下，基础输液利润趋薄，企业更依赖规模、成本与包材结构优化。后

续可关注其BFS产线利用率、高端输液占比提升，以及在华润双鹤集团内承担的区域协同角色。对资料库

而言，该项目是观察区域龙头输液企业运营与包材升级的样本，其经营韧性取决于区域渠道壁垒与制造

效率的持续提升。若能在治疗性输液与高附加值包材上提升占比，有望缓解基础输液价格下行带来的盈

利压力。

从输液行业演进看，大输液正经历从"玻璃瓶—塑料瓶—软袋—非PVC软袋/BFS"的包材升级，以及从

"基础输液为主"向"治疗性输液、营养性输液占比提升"的产品结构优化。这一过程既是质量与安全的驱动

，也是企业差异化竞争的需要。与此同时，"限输液"政策（控制门诊不必要的静脉输液）、集采与医保控

费，对基础输液用量与价格形成压制，行业整体增速放缓。在此背景下，区域龙头如滨湖双鹤的护城河

主要来自本地化渠道、稳定供应能力与包材升级进度。湖北省医疗资源密集、住院与手术量可观，为其

提供了基本盘；而能否在治疗性输液与高端包材上提升占比，将决定其盈利的防御性。对资料库而言，

它是观察区域输液龙头应对行业拐点的代表性样本。

从更长期的维度，输液企业的可持续发展还取决于能否跳出"以量取胜"的旧逻辑。随着临床对不合理

输液的管控加强、口服与序贯治疗理念的普及，基础输液的总需求增速趋缓，行业整体进入存量竞争。

此时，包材结构（软袋/BFS占比）、治疗性输液与特殊输液比重、以及单位成本，成为决定盈利的关键

变量。滨湖双鹤在BFS内封式聚丙烯输液袋上的投入，正是对这一趋势的回应。湖北省内其龙头地位提供

了基本盘与议价能力，但要真正穿越行业周期，仍需在治疗性、高附加值输液上取得突破，并借助华润

双鹤集团的整体研发与渠道资源实现产品升级。对资料库而言，跟踪其包材结构变化与新品类注册进展

，是判断区域输液龙头转型成效的有效抓手。

就区域医疗供给而言，湖北省作为中部人口与医疗大省，输液等基础用药的本地化生产具有保障意

义。滨湖双鹤作为省内最大输液企业，其稳定供应能力直接关系到区域内各级医疗机构的日常运行。在

突发公共卫生事件中，输液类产品（含电解质、营养支持等）往往需求陡增，具备弹性产能与完善质量

体系的本地企业更能快速响应。这一"区域保障者"角色，是大型央企制药资产在服务民生层面的价值体现

，也构成其区别于单纯逐利性产能的特有属性。对资料库而言，将其经营数据置于区域医药供给安全的

框架下理解，可获得更立体的认知。

从无菌制剂的质量哲学看，输液产品的核心风险在于微生物污染与热原反应，一旦发生即可能危及

患者生命，因此该品类对生产环境、工艺验证与全过程监控的要求在制药行业中最为严苛。BFS等先进工

艺的价值，正是在于通过"吹、灌、封"一体化在最短暴露时间内完成生产，最大限度降低人为与环境污染



概率。滨湖双鹤在此类产线上的投入，本质上是对质量风险的前瞻性管控，也是其作为区域龙头维持医

院客户信任的基础。在监管持续强化药品上市后监管、推行全生命周期质量管理的背景下，质量体系的

成熟度将越来越成为输液企业分化的分水岭。对资料库而言，将企业质量投入与监管检查结论一并记录

，比单纯罗列产能数据更能刻画其长期竞争力。

总体而言，滨湖双鹤的竞争力建立在"区域龙头地位+先进包材工艺+集团渠道"的复合基础之上。面

对行业增速放缓与合规趋严的双重环境，其未来走势将取决于能否在治疗性、高附加值输液上打开局面

，并以稳健的质量文化守住医院客户的长期信任，这既是商业命题，也是公共药品保障层面的责任命题

。在湖北省持续推进医疗能力建设与应急保障体系的背景下，本地化、高质量的输液供给能力仍将长期

具备现实价值。

信息来源：

1. 华润双鹤药业股份有限公司（600062）公开年报与披露

2. 天眼查"武汉滨湖双鹤药业有限责任公司"工商信息（成立、法定代表人、注册资本、地址、员工）

3. 公开报道（湖北省最大输液企业、BFS产线、产能与品规）

4. 国家药品监督管理局药品批文公开数据库

5. 大输液行业公开研报与政策信息


