
阿尔脉生物 项目介绍

一、公司概况

阿尔脉生物（全称以工商登记为准）是一家将人工智能（AI）与 DNA 编码化合物库（DEL/iDEL）相

结合、驱动小分子药物发现的生物技术企业，总部位于江苏苏州。公司由中国科学院院士蒋华良教授担

任首席科学顾问（蒋华良院士已于2023年逝世），蒋华良院士生前是中国药物化学与计算化学领域的权

威学者，其学术理念对公司技术路线有深远影响。阿尔脉生物于2022年9月完成 Pre-A

轮融资，目前处于未上市状态，在行业资料中被归入 AI 药物发现领域的第二梯队。AI 制药与 DEL

技术均为提升药物早期发现效率的前沿方向，二者融合旨在以更低成本、更高通量发现苗头化合物。

二、核心科学与技术

阿尔脉生物的核心技术融合「DNA 编码化合物库（DEL）」与人工智能。DEL

技术通过在化合物上连接一段可扩增识别的 DNA 标签，将海量化合物（阿尔脉公开信息称其库容约 14

亿 DEL 分子）与靶蛋白进行亲和筛选，再利用 DNA

测序读出命中结构，从而在单次实验中完成传统高通量筛选难以企及的化合物规模。公司进一步引入 AI/

机器学习方法，对筛选数据、分子性质与结构-活性关系进行建模，指导虚拟筛选与分子优化，形成「iD

EL（智能化 DEL）」驱动的药物发现流程。技术壁垒在于 DEL 库的化学多样性与合成质量、DNA

标签与化合物连接的可靠性、以及 AI 模型对真实生物活性预测的准确度。

三、主要产品与管线

阿尔脉生物以「技术平台型」企业定位为主，对外提供药物发现能力并推进自有/合作管线。公开信

息显示，公司曾与再鼎医药、先声药业等药企建立合作关系，将 DEL/AI 发现能力用于合作项目的先导化

合物发现。其自有在研管线的具体靶点与适应证以公司披露为准，公开资料未完整披露全部项目细节。2

025年，公司曾被相关榜单列入「潜在独角兽」企业，反映市场对其平台价值的初步认可。平台型企业的

价值最终需通过真实产出（合作项目进展、自有候选药物推进）来验证。

四、适应症与疾病背景

作为平台型企业，阿尔脉生物所服务的药物发现可覆盖肿瘤、抗感染、自身免疫、代谢等多种疾病

领域，具体取决于合作与自有管线的选择。DEL 与 AI 结合的优势在于面对「不可成药」或难结晶靶点时

，仍能通过亲和筛选获得苗头化合物，拓展了可成药靶点的边界。中国创新药从仿制走向源头创新，对

高效、低成本早期发现平台的需求上升，为这类技术型企业提供了市场空间。与此同时，AI

制药领域也面临模型泛化能力与临床转化不确定性的行业共性问题。

五、竞争格局

在 AI 药物发现与 DEL 领域，国内外已有多家代表性企业与平台（如拥有 DEL

技术的国际公司、各类 AI 制药创业公司）。阿尔脉生物的差异化在于 DEL 大规模库容与 AI 建模的融合

，以及与中国本土药企（如再鼎、先声）的合作验证。竞争维度包括库的化学多样性与质量、AI

模型的预测能力、真实命中率、以及商业合作网络的深度。相较于纯 AI 算法公司，阿尔脉以 DEL

实体库为底层资产，具备「湿实验+干模型」结合的属性，其竞争护城河更依赖库规模与数据积累。

六、团队与平台

阿尔脉生物由蒋华良院士（中科院上海药物研究所，已故）担任首席科学顾问，其核心团队兼具药

物化学、计算化学与 DEL 技术背景。公司平台以约 14 亿级 DEL 分子库与 AI



筛选算法为核心，集化合物设计、DNA 编码合成、亲和筛选与数据分析于一体。公司位于苏州生物医药

产业园，便于链接长三角产业生态与人才资源。蒋华良院士的学术遗产为公司奠定了计算化学方向的基

因。

七、融资与资本

阿尔脉生物于2022年9月完成 Pre-A

轮融资，投资方包括协耀投资、苏州领军创投、先声药业、中财予飞等。该轮融资用于 DEL/AI 平台建设

与管线推进。公司目前未上市，后续融资与资本安排以官方披露为准。地方创投与产业方（先声药业）

的共同参与，体现了对其平台与产业协同的双重期待。

八、发展展望

阿尔脉生物所处的 AI+DEL 药物发现赛道处于成长期，其价值最终需通过真实产出（合作项目进展

、自有候选药物推进）来验证。与本土药企的合作落地情况、平台命中率的持续验证，以及能否从「发

现服务」走向「自有产品」，是观察公司发展的关键。相关进展以公司公开披露为准。

从药物发现的技术背景看，传统小分子发现依赖高通量筛选与化学家的经验设计，周期长、成本高

且对难成药靶点力有不逮。DEL 技术用 DNA

标签将化合物「条形码化」，使单次实验可筛选亿级分子，特别适合靶点-小分子亲和力的海量扫描；而

AI/机器学习则在此基础上对结构-活性关系建模，指导后续优化，形成「干湿结合」的闭环。阿尔脉生物

约 14 亿级 DEL 库即其底层资产。

在合作模式上，平台型企业常见路径包括：为药企提供发现服务（CRO 式）、联合开发分成、或基

于自有管线孵化产品。阿尔脉与再鼎、先声的合作，体现了本土药企对其 DEL/AI 能力的认可，也为其提

供了真实项目锤炼平台的机会。但平台价值的最终兑现，仍要看合作产出的候选药物质量与自有管线的

推进。

在行业共性挑战方面，AI

制药长期面临「模型在已知数据上表现好、对全新化学空间预测偏差大」的问题，DEL 命中也需经过去

标签、合成确认与活性复测等步骤方能成为可信苗头。阿尔脉若能在这些环节建立严格的方法学，将增

强其平台的护城河。

作为 2025 年潜在独角兽企业，其估值与名单认定反映市场关注度，但榜单与企业可持续经营之间不

能划等号。后续应关注其合作项目的实质进展与自有产品能否从发现走向临床。

在技术原理上，DEL 的构建需将化合物合成与 DNA

编码耦合：每一步化学反应后，为产物连接一段代表该步反应的 DNA 序列，最终每个化合物都携带一段

唯一可测序的「条形码」。筛选时，将整个库与固定在固相上的靶蛋白孵育，洗去非结合分子，再对结

合部分的 DNA 标签测序，即可反推出哪些化学结构被富集。这种「混合筛选、分别读出」的方式，使亿

级规模筛选成为可能。AI

则用于：预测分子ADMET性质、对富集结果去噪、以及指导后续定向库的设计。

在方法学严谨性上，DEL

筛选的命中需经过「解码—合成确认—独立活性测定」的验证链条，方能成为可信苗头。DNA

标签可能在筛选中出现偏好（如标签本身的非特异性结合），导致假阳性；AI 模型在化学空间外推时亦

可能失真。阿尔脉若能在这些环节建立严格流程与高质量数据闭环，将增强其平台的可信度与壁垒。

在商业模式上，平台型企业面临「服务变现」与「产品变现」的权衡：前者现金流较快但天花板受

限，后者潜在价值高但周期长、风险大。与再鼎、先声等药企的合作，有助于其在真实项目中打磨平台

；而自有管线的推进，则决定其能否分享最终产品的价值。两种路径的平衡，是其战略关键。



在行业坐标上，AI 制药经历过热与回调，市场对其评判已从「概念新颖」转向「真实产出」。阿尔

脉被列入潜在独角兽，反映资本对其平台的阶段性认可，但其长期地位仍取决于合作与自有项目能否持

续产出可临床的候选分子。

在数据资产上，DEL 筛选产生的大规模「化合物—活性」数据，是训练与优化 AI 模型的宝贵资源。

阿尔脉若能在保护数据产权的前提下持续积累专有数据，将形成难以复制的壁垒，这是其相对纯算法公

司的重要区别。

在人才结构上，DEL 与 AI 的结合需要同时懂化学、生物学与计算的交叉团队，这类复合人才的稀缺

是行业共性瓶颈。阿尔脉依托蒋华良院士的学术传统与苏州产业环境，在人才获取上具备一定优势。

从药物发现演化看，传统的「高通量筛选加经验设计」模式正受到「海量库加人工智能」新模式的

冲击。阿尔脉生物将编码化合物库与人工智能结合，本质上是用规模与数据重构早期发现的效率边界，

这一方向若被验证，将深刻改变小分子药物的发现范式。

在数据壁垒上，每一次成功的筛选与验证都在丰富公司的专有数据集，而数据规模的积累将反哺模

型精度，形成正向循环。这种「数据飞轮」是平台型企业最理想的护城河形态，但其前提是数据质量可

靠、产权清晰且持续产生。

在合作生态上，与再鼎、先声等本土药企的协作，使阿尔脉生物得以在真实项目中检验平台，也为

其带来潜在的里程碑与销售分成收益。平台企业与药企的深度绑定，正成为人工智能制药领域的主流商

业模式之一。

在价值兑现上，阿尔脉生物被列为潜在独角兽，反映资本对其方向的认可，但榜单热度不等于商业

成功。其长期地位最终取决于合作项目能否产出可临床候选、以及自有管线能否从发现走向临床，这是

所有平台型企业必须跨越的实证关口。

在时代意义上，人工智能与自动化正在重塑药物发现的成本结构与速度上限。阿尔脉生物将大规模

编码库与智能建模结合，代表了这一变革在中国的落地尝试。其发展轨迹，将为后来者提供关于平台型

企业如何穿越「概念热度」走向「实证价值」的重要参照，这也是其超越单一商业成败的行业意义所在

。

信息来源：阿尔脉生物公开融资与合作信息、蒋华良院士公开学术背景、DEL/iDEL

平台公开报道、潜在独角兽榜单公开信息、行业报道。


