
阿康健康 项目介绍

一、公司概况

阿康健康，工商主体名称为广东阿康健康科技集团股份有限公司（早期名称为广东阿康健康科技集

团有限公司），总部位于广东省广州市白云区。根据爱企查、动脉网（VBData）等公开数据库信息，该

主体的工商注册成立时间为 2016 年 6 月，法定代表人与董事长为王李珏，注册资本约 4288.45

万元人民币。

需要说明的是，公司业务渊源早于工商主体成立时间。动脉网 2018 年的报道中记载"成立于 2005

年的阿康健康，有超过 13

年的处方药经营基础"，同时王李珏在《经济参考报》系报道之外的公开访谈中提到其自 1998

年起接手药房、至 2004 年发展至三家药房的经历。因此可以理解为：阿康健康的业务基础来自 2005

年前后的处方药经营实体，2016

年完成集团化主体的设立与整合。两个时间口径均见于公开资料，此处一并列出。

公司的核心定位是慢病处方药运营管理机构与区域医疗大健康平台。其业务集慢病处方药经营、慢

病管理、医院处方流转、电商运营及院外处方增量于一体，一端服务离开医院后的慢病患者，提供药事

服务与慢病照顾；另一端服务医药工业企业，提供院外处方药的渠道拓展、产品增量与患者数据管理服

务。

在中金资本体系的投资版图中，阿康健康被归入"医疗服务"细分赛道，出资主体为中金资本旗下的中

金启德基金，投资轮次为 B 轮，投资时间 2021 年 3 月，投资金额近 2

亿元人民币，当前阶段为已商业化。

在产业空间布局上，据爱企查整理的公开信息，阿康健康在广州、成都、广西防城港三地形成产业

基座，全国布局 6 大中心仓与 30 个区域仓；其总部产业园"阿康互联网医疗产业园"位于广州市白云区永

平街永泰片区。公司注册地址为广州市白云区广州民营科技园科泰一路 2 号之二产业互联网创新中心 A

栋 16 楼 1601 室，另有办公地址位于广州市白云区同泰路 116 号 4 号楼 301。

二、核心业务

阿康健康的业务模式围绕"处方外流"这一政策与产业变量展开。所谓处方外流，是指原本在医院内完

成的处方调配与药品销售，因药占比控制、零加成、集采、医药分开等政策推动，逐步转移至院外的零

售药店、基层医疗机构与互联网医药渠道。阿康健康的商业逻辑，是在这一转移过程中承担供应链集成

与服务承接的角色。

王李珏在公开访谈中对这一逻辑的表述是："处方药外流未来的最大的机会在于离病人最近的小 B 端

——包括药店、基层医疗机构、互联网医药企业等，通过供应链集成，让处方外流'流得出、接得住、管

得好、能增量、有数据'。"这五个短语基本概括了公司业务设计的目标状态。

公司的服务体系被概括为"三云"，即云医、云仓、云药。云医对应互联网医院与在线诊疗能力，解决

处方来源与处方合规问题；云仓对应仓储与履约网络，即前述 6 大中心仓与 30 个区域仓构成的物流骨架

；云药对应品种池与供应链，即公司所称的"云药库"。三者组合，指向"健康乡村—健康社区—健康家庭"

的数智化就近服务圈。

在品种能力上，据爱企查整理的信息，公司集成慢病、重症、罕见病处方药品超 20000 个 SKU，覆盖

21 个科室、1500 多个病种。作为对照，动脉网 2018 年报道中记录的截至 2018 年 8 月的数据为：建设 17

个科室、超过 1300 个病种的治疗解决方案，云药库覆盖国内所有医院用药目录实际库存 12000

个，产品覆盖国内外药品生产企业 2500 多家，直接合作工业企业 1200 多家，各区域商业 300 多家；B

端客户数达 30 万家，C 端慢病患者数达 100



多万。两组数据分属不同时点，可看出品种池与科室覆盖的扩张轨迹。

在商业模式上，公司自身表述为"技术+模式+运营+资本+文化"的五力赋能模式，构建本地化健康服

务新产业平台。公司副总裁、云药科技总经理陈锡麟在 B 轮融资发布会上提出的目标是"未来 100 城将是

100 个阿康模式，赋能 100 万终端，服务 9 亿县级以下基层"。

公司早期还探索过处方药中央调配药房模式，并提出对基层医疗机构进行三类能力赋能：诊疗能力

赋能（第三方影像、检测、POCT

等）、药品品种赋能（完善基层用药目录）、后勤保障赋能（医联体、信息化后台、医院建设等）。

三、主要产品与服务

阿康健康并非药品研发企业，不存在药物管线，其"产品"体现为服务模块与平台工具。

面向医药工业企业，公司提供院外处方药的渠道拓展服务、产品增量服务与患者数据管理服务，本

质是帮助药企在处方外流后重建院外销售通路与患者触达。

面向基层终端（药店、诊所、基层医疗机构、互联网医药企业），公司提供药品供应链集成服务，

包括品种供应、仓配履约、以及前述的诊疗、品种、后勤三类赋能。

面向患者，公司提供药事服务与慢病照顾，覆盖 DTP（高值特药直送）与

CDC（慢病管理）两类场景，模式上呈现"2B+2C 结合、线上+线下结合"的特征。

面向医疗机构，公司提供医院处方流转对接与互联网医院建设相关服务。公司曾在 2020 年前后就"线

上医保支付新时代，做好互联网医院送药到家的服务半径""互联网医院建设热潮已至，如何事半功倍地打

造互联网医院"等主题公开发表观点，显示其在互联网医院共建方向上有实际业务参与。

四、行业背景

中国的处方药市场长期以医院渠道为主。随着药品零加成、药占比考核、"4+7"及后续国家组织药品

集中带量采购、医保支付方式改革（DRG/DIP）等政策推进，医院对非集采品种、辅助用药与部分原研

药的承载意愿下降，形成了规模可观的院外处方药市场。这是阿康健康这类院外处方药服务企业得以成

立的政策前提。

第二个背景变量是基层医疗。中金启德医药基金负责人梁荧在 B 轮融资时的公开表述是："中国有 14

亿人口，7 亿人口在基层，90%

的乡村地区缺医少药，基层医疗服务能力仍然薄弱，不能满足基层百姓对医药的需求⋯⋯中央 2021 年一

号文件提出全面推进乡村医疗振兴。"基层医疗机构在诊疗能力、用药目录完整性与供应链效率上的短板

，构成了供应链集成服务的需求侧基础。

第三个背景变量是慢病人群规模与用药连续性需求。高血压、糖尿病、心脑血管疾病等慢病患者需

要长期、稳定、可及的用药供应与依从性管理，这与"离开医院之后"的服务空白相对应。

第四是互联网医疗与线上医保支付的推进。互联网医院处方、电子处方流转平台、医保线上支付资

格的逐步开放，使得"处方—支付—配送"的闭环在技术与政策上具备可行性。

五、竞争格局

院外处方药与基层医药供应链是一个参与者众多、路径分化的市场。公开可知的同类或相邻企业包

括几类：

其一是传统医药流通企业及其数字化平台，如国药控股、华润医药商业、上海医药及其旗下上药云

健康、九州通及其零售与 B2B 业务等。这类企业的优势在于品规、资金与仓配网络的既有规模。

其二是院外处方药服务与特药药房企业，如思派健康、圆心科技（妙手医生/圆心药房）等，其模式

偏重 DTP 药房与患者服务。

其三是医药 B2B 平台，如药师帮等，直接面向基层药店与诊所提供在线采购。



其四是全国性连锁药店，如老百姓、大参林、益丰药房、一心堂等，其在院边店与慢病处方承接上

具备直接的终端网络。

其五是互联网医疗与医药电商平台，如京东健康、阿里健康等。

在动脉网收录的竞品列表中，与阿康健康并列的公司包括上药云健康、贝尔康、大连九州通、德生

堂等。

阿康健康公开表述中的差异化定位集中在两点：一是聚焦县域及县级以下基层市场，而非一二线城

市的高值特药人群；二是提供供应链集成而非单一环节服务，即同时覆盖品种、仓配、信息化与终端赋

能。公司获评的荣誉包括"大湾区医养科技优秀独角兽奖""广州最受资本关注 TOP10""广东创新企业 100

强"，另在 2018 年中国健康医疗大数据产业创新大赛全国总决赛中获成长之星组二等奖。

本节所列均为公开可查的同业企业与公司自述定位，不构成市场地位或竞争力排序判断。

六、团队与平台

公司创始人、董事长为王李珏。据公开报道，王李珏祖籍安徽，1990 年代初赴新疆，1997 年抵达拉

萨（注：此段经历见于同名报道，与阿康健康主业的关联需以公司正式披露为准），后在广东从事药房

经营，1998 年底接手药房业务，2004 年发展至三家药房，2005

年前后进入处方药经营领域。爱企查显示王李珏同时担任振康医药 CEO。

公司副总裁、云药科技总经理为陈锡麟，在 B

轮融资发布会上代表公司阐述"五力赋能模式"与区域扩张目标。

除上述两位外，公司其他核心管理人员的姓名与履历未在本次检索中获得公开披露，属待确认信息

。据 VBData 收录，公司人员规模为 51~100

人（该口径可能仅统计特定主体，与集团整体规模存在差异）。

平台层面，公司的能力载体包括互联网医院、云仓履约网络（6 大中心仓、30 个区域仓）、云药库品

种池，以及位于广州白云区永泰片区的阿康互联网医疗产业园。公司在广州、成都、广西防城港三地设

有产业基座。

七、融资与资本

根据爱企查与动脉网收录的公开融资记录，阿康健康的融资历程大致如下：

2017 年 5 月，天使轮，金额未披露，投资方为广发信德、广发乾和（另有记录写为广发证券）。

2018 年，A 轮，数千万元人民币，由广发信德领投。动脉网在 2018 年 9

月的报道中披露该轮为"上半年已获得"，并提到公司当时已启动 A+ 轮融资。

2021 年 3 月，B 轮，近 2 亿元人民币，由中金资本旗下中金启德基金领投，中科科创、南京博富投资

及深圳繸子财富基金（中山繸子）等认投。不同数据源对跟投方的列示略有差异，爱企查口径中还包含

基蛋生物、零壹资管、中科招商等。该轮融资同时伴随公司"区域医疗大健康平台"的战略发布。

2025 年 5 月 7 日，战略投资（部分数据源标注为 B+ 轮），投资方为白云金控，金额未披露。

2026 年 2 月 3 日，B+ 轮，投资方为绿色金控，金额未披露。

公司的投后估值、股权结构、收入与盈利数据均未在公开渠道披露。王李珏在 B

轮融资时的公开表态为："未来三年，年销售规模保持 50% 的增长势头，通过全方位优化仓储体系，供应

链体系，技术研发体系三驾马车，综合提升对基层医疗用药市场各项服务能力。"该表述为 2021

年时点的经营目标陈述，实际达成情况未公开披露。

八、发展展望

从公开信息看，阿康健康后续的方向主要集中在几个方面。

一是区域复制。公司提出"100 城 100

个阿康模式"的目标，即将在广东验证的本地化健康服务平台模式向其他省份复制。2025 年与 2026



年引入白云金控、绿色金控等地方国资背景资金，可能与区域落地相关，具体合作内容未公开披露。

二是基层终端的深度赋能。相比单纯的药品供应，公司强调对基层机构的诊疗能力、品种目录与后

勤信息化的综合赋能，这一路径的推进程度取决于基层机构的接受度与付费能力。

三是数字化与数据服务。公司在业务描述中包含"患者数据管理服务"，即为医药工业客户提供院外患

者数据洞察，这一部分的商业化程度与合规边界未公开披露。

四是产业基座与仓配网络的进一步扩展。广州、成都、防城港三地基座与全国仓配网络是公司履约

能力的物理基础，后续是否新增基座与仓储节点未公开披露。

需要指出的是，院外处方药与基层医药服务行业的发展高度依赖医保支付政策、集采推进节奏与处

方流转平台的建设进度，上述展望均基于公司公开表述整理，公司未公开披露具体的经营指引。
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