
麦得科科技（Medennium） 项目介绍

一、公司概况

麦得科科技（Medennium）是一家专注于高端眼科植入医疗器械的企业，主营产品包括高端人工晶

体（IOL）与可植入式隐形眼镜（Phakic Lens，有晶体眼后房型人工晶体）等。公司成立于2016年12月28

日，总部位于杭州。麦得科科技通过收购具有二十余年历史的美国眼科企业Medennium，获得了成熟的

产品技术与海外注册基础，并以此为基础推进产品在中国及全球市场的注册与商业化。公司董事长为刘

梁。在资本层面，麦得科科技先后获得招商资本、德诚资本、楹联健康、山蓝资本等机构投资，分别于2

023年2月完成A轮、2024年9月完成约2亿元的B轮融资。2026年2月2日，麦得科科技与极目生物宣布达成战

略合并，整合双方在眼科创新产品与商业化方面的资源，以提升整体产品组合与渠道协同能力。

二、核心科学与技术（或核心业务）

麦得科科技的核心业务聚焦于人工晶体领域，涵盖白内障治疗用人工晶体（IOL）与矫正屈光不正的

可植入式隐形眼镜。其技术能力建立在材料科学、光学设计与微创植入工艺之上：人工晶体需在眼内长

期生物相容、保持光学稳定性并提供良好视觉质量；可植入式隐形眼镜则要求更精密的几何与光学设计

以适应眼内解剖结构。公司依托收购的Medennium平台，具备成熟的产品工艺与海外注册经验，并持续

推动产品在中国国家药品监督管理局（NMPA）的注册获批。相关产品注册证包括国械注准20243162224

等（以监管部门公开信息为准）。在功能性晶体方向，公司关注多焦点、散光矫正、非球面等设计，以

契合白内障手术由"复明"向"屈光"升级的临床趋势。

三、主要产品与管线

麦得科科技已有多款产品在华上市，公开信息显示其在华上市产品约为5款，包括4款人工晶体（IOL

）与1款泪点栓塞产品（SmartPlug干眼泪点栓塞）。人工晶体产品线覆盖不同类型与光学设计，用于白内

障患者术后视力矫正；可植入式隐形眼镜（Phakic Lens）面向不适宜激光手术的屈光不正人群，提供可逆

性的眼内视力矫正方案。泪点栓塞产品则用于干眼症的泪液保存治疗。公司在高端多焦点、散光矫正等

功能性人工晶体方向的布局，契合临床对术后脱镜与视觉质量提升的需求。具体产品注册证号、适用范

围与在研管线以公开披露为准（未公开披露/待确认）。2026年与极目生物的战略合并，预计将进一步丰

富其眼科产品矩阵。

四、适应症与疾病背景（如适用）

人工晶体的核心适应症为白内障——一种随年龄增长发病率显著升高的致盲性眼病，手术摘除混浊

晶状体并植入人工晶体是其主要治疗手段。随着我国人口老龄化加剧，白内障手术量持续增长，带动人

工晶体需求扩张。可植入式隐形眼镜适用于近视、远视、散光等屈光不正且不适合或不愿接受角膜激光

手术的人群，其可逆性特点在低年龄段与高屈光度数人群中具备特定优势。干眼症则是一种高发眼表疾

病，泪点栓塞通过减少泪液排出缓解干眼症状。上述疾病庞大的患者基数，构成麦得科科技产品的长期

需求基础，而居民消费升级也推动高端功能性晶体的渗透率提升。

五、竞争格局

人工晶体是眼科高值耗材的重要品类，国内市场既有爱尔康、强生、蔡司等跨国巨头凭借技术与品

牌占据高端份额，也有爱博医疗、昊海生科等本土企业快速崛起并积极参与集采。在可植入式隐形眼镜

细分领域，竞争格局相对集中，国内外均有参与者。麦得科科技以"收购成熟海外平台+本土注册商业化"

的路径切入，并聚焦高端功能性晶体，差异化参与竞争。2026年2月与极目生物的战略合并，有望进一步

补强其产品组合与商业化网络，提升在眼科赛道的综合竞争力。行业层面，集采常态化压低了基础晶体



价格，但也加速了国产替代与高端产品放量。

六、团队与平台

麦得科科技董事长刘梁领导公司整体战略。公司通过收购美国Medennium（拥有二十余年眼科产品

历史）获得技术、工艺与海外注册积淀，并在杭州设立总部，建立本土研发、注册与商业化团队。公司

形成以人工晶体与眼内植入物为核心的技术平台，覆盖材料、光学设计、植入工艺与质量体系，并通过

多款产品的在华上市验证了平台的落地能力。合并极目生物后，双方在研发与商业化上的互补有望强化

平台厚度。

七、融资与资本

麦得科科技于2023年2月完成A轮融资，投资方包括招商资本、楹联健康、德诚资本等；2024年9月完

成B轮融资，金额约2亿元人民币，投资方包括和达浙江4+1基金、山蓝资本、德诚资本等。招商资本等央

企产业资本的参与，体现了招商局集团在高端器械领域的布局。2026年2月，公司与极目生物战略合并，

具体交易结构与股权安排以双方公开披露为准（未公开披露/待确认）。公司作为未上市高端器械企业，

其资本价值与产品注册、商业化收入及合并整合成效密切相关。

八、发展展望

在人口老龄化、屈光手术消费升级与眼科耗材国产替代的多重驱动下，高端人工晶体与可植入式隐

形眼镜市场具备持续增长潜力。麦得科科技在完成与极目生物战略合并后，有望通过产品互补、渠道协

同与研发整合，提升整体竞争力。后续发展需关注其集采参与情况、高端晶体放量节奏、合并整合成效

以及国际化推进（相关具体经营数据以公开披露为准，未公开披露/待确认）。若能持续丰富功能性晶体

梯队并扩大医院覆盖，公司有望在国产眼科植入器械赛道中提升份额。

从行业背景看，我国是全球白内障手术量最大的国家之一，随着人口老龄化与居民支付能力提升，

白内障手术由单纯复明向屈光矫正升级，推动多焦点、散光矫正、非球面等功能性人工晶体需求增长。

人工晶体按材质与设计可分为硬质与软性（折叠式）、单焦点与多焦点、球面与非球面、球面与环曲面

（散光矫正）等类型，不同设计对应不同视觉质量与价格带。可植入式隐形眼镜则面向不愿或不宜接受

角膜激光手术的中高度屈光不正人群，其可逆性特点使其在部分人群中具备接受度。就产品技术而言，

人工晶体需在眼内长期保持稳定光学性能与生物相容性，光学部设计决定术后视觉质量，襻的设计影响

居中性与稳定性，整体工艺涉及精密注塑、抛光、表面处理等环节。麦得科科技依托收购的海外平台获

得相关工艺积累，并推进本土注册。在集采背景下，基础型人工晶体价格显著下降，但高端功能性晶体

因技术壁垒与临床价值，仍保有相对溢价空间，国产企业通过技术升级逐步切入高端市场。从渠道看，

眼科高值耗材的销售高度依赖医生教育与学术推广，企业需与白内障专科医生建立长期合作关系。麦得

科科技与极目生物的战略合并，有望在产品组合（如叠加青光眼、视光等产品）与商业化网络方面形成

互补，提升综合竞争力。具体整合进展与在研管线以双方公开披露为准（未公开披露/待确认）。就产业

链位置而言，人工晶体处于眼科高值耗材产业链中游，上游为光学材料、注塑与表面处理工艺，下游为

白内障与屈光手术科室及患者。产品的临床效果高度依赖医生手术技术与术后随访，因此企业需建立持

续的医生教育与学术支持体系。在质量与合规方面，第三类植入性医疗器械监管严格，产品需完成生物

相容性、光学性能、稳定性等系统验证，并通过国家药监局注册审批；麦得科科技相关产品注册证（如

国械注准20243162224）体现其合规进展（以监管部门公开信息为准）。研发与知识产权维度，公司依托

收购的海外平台获得工艺与注册积淀，并在本土推进适应性开发与新增注册。临床合作上，眼科耗材企

业通常与白内障专家团队合作开展多中心验证与真实世界研究，以积累循证证据。从区域布局看，公司

总部位于杭州，地处长三角医疗器械产业聚集区，具备供应链与人才便利；与极目生物合并后，双方在

研发与商业化上的地理与资源协同值得关注。政策环境方面，人工晶体已纳入高值耗材集采，基础型产

品价格下降明显，但功能性晶体因技术差异仍具空间，集采规则的设计影响企业放量节奏。总体而言，



麦得科科技在高端眼科植入领域具备产品与平台基础，其发展取决于注册广度、集采策略与合并整合成

效（未公开披露/待确认）。从发展脉络看，麦得科科技2016年底成立，通过收购美国Medennium获得成

熟眼科平台，随后推进本土注册与商业化，并于2023年、2024年分别完成A轮与约两亿元B轮融资，2026年

初与极目生物战略合并，体现出"海外技术引进—本土转化—资本整合"的成长路径。在行业共性挑战方面

，眼科高值耗材面临集采压价、医生教育成本高、产品迭代快等特点，企业需在价格与价值间平衡；人

工晶体已纳入集采，基础型产品价格下降，但高端功能性晶体仍依赖技术与品牌。在智能化与消费升级

趋势下，患者对视觉质量（如脱镜、远中近连续视力）的要求提升，推动多焦点、散光矫正等晶体需求

；与此同时，可植入式隐形眼镜作为角膜激光手术的补充，面向特定人群保持稳定需求。对麦得科科技

而言，合并后的产品互补、渠道协同与注册广度，是其应对行业价格压力与提升综合竞争力的关键（具

体整合成效以公开披露为准，未公开披露/待确认）。

信息来源：投资界、企名片、动脉网、公司公开资料、国家药品监督管理局公开注册信息及

上述 briefing 摘录。


